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GTE DENNE: Her cr treromsleiligheten Oy-
vind Marsteen og Karoline Gilje solgte pa egen hand
pa Korsvoll i Oslo.

VURDERER SELGE HYTTA OGSA: Oyvind Marsteen og kona Karoline Gilje har regnet ut at de ogsa vil

har allerede spart titusenvis av kroner pa a selge uten a bruke megler. Her er de i sitt nye hjem pa Bomlo med yngstedatteren Lea.
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- Folk stoler pé& oss

— Heldigvis ser de fleste ver-
dien av & ha en eiendoms-
megler pa jobben, og vi har
ikke merket frislippet pa
nettannonser i noen saerlig
grad. Folk stoler pa oss, og
at meglerne gjennom tre ars
utdannelse leerer seg mye
om det juridiske ved bolig-
salg, sier daglig leder Chris-
tian Dreyer i Norsk Eien-
domsmeglerforbund.

Han er forbauset over at
Forbrukerradet farst kiemper
for meglerutdanningen skal

bli tredrig, for sa & si at «dette
kan folk gjore selv».

Forslaget om at meglere
skal kunne tilby selvhjelp-
spakker der de assisterer pri-
vat boligsalg, synes han ikke
noe om.

— Vi ansker ikke a gi en
godkjenning av en salgspro-
sess vi ikke har kvalitetssik-
ret, sier Dreyer.

Ogsa Finanstilsynet er
skeptiske til selvhjelpspakke-
ne, der bare deler av salgs-
prosessene er gjort av eien-
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domsmegler. — Det har alltid
veert slik at boligeiere har
kunnet selge boligen selv.
Men vi synes det er uheldig
dersom det skapes et inn-
trykk av at eiendomsmegler
star inne for riktigheten av
opplysningene som gis i
salgsoppgavene. Noe som
lett skjer dersom logoen
fremkommer pa selvhjelp-
spakkene, sier seksjonssjef
for eiendomsmegling, Wil-
helm Mohn Grgstad, i Fi-
nanstilsynet.

spare pa a selge hytta selv. De

réad

om duv vil
[ ]
selge bolig
privat
1. Innhent grunnbokut-

skrift fra Statens kartverk.
Sjekk eventuelt forkjopsrett.

2. Finn kommunale opp-
lysninger om eiendom-
men. Se etter regulerings-
planer, midlertidig brukstilla-
telse, palegg, malebrev og
kommunale avgifter.

3. Invester i en god tek-
nisk tilstandsrapport av
boligen. Det ivaretar dine
plikter som selger. Finn en
god takstmann til & gjore
dette, hor med venner og
kiente hvem de har brukt og
er forngyd med. Koster mel-
lom 5000 og 15 0000 kro-
ner.

4. Innhent prisopplysnin-
ger angaende hva tilsva-
rende boliger selges for. G
pa visninger, se pa annon-
ser og sgk pa nett.

5. Lag en salgsoppgave
som kan deles ut eller publi-
seres. Se pa andre salgs-
oppgaver, og beskriv boli-
gens sterke og svake sider
sannferdig. Husk at du kan
fa hjelp av fotograf, trykkeri
og markedsforer.

6. Annonseringen kan
skie pa annonsenettsteder,
i aviser, oppslag i butikken,
giennom venner og kjente.
Nettannonsering koster
rundt 5000 kroner. Avisan-
nonsering kommer | tillegg.

7. Klargjer boligen for vis-
ning. Bruk god tid og veer
tilgjengelig for interessen-
ter.

8. Organiser budrunde.
Husk at akseptert bud med-
forer at bindende avtale er
inngétt. For budlogg over
skriftlige bud med budgiver,
tidspunkt, belop og aksept-
frist.

9. Formaliser den binden-
de avtalen skriftlig i en kjo-
pekontrakt.

10. Gjennomfor oppgjo-
ret ved hjelp av advokat
eller eiendomsmegler.
Innebaerer betaling, tinglys-
ning for & oppna rettsvern,
samt sletting av heftelser.
Koster fra 7000 kroner og
oppover.

Kilde: Forbrukerradet og Di-

ne Penger

Ville ikke ha
solgt selv

Eiendomsmeglerforbundet
sier de i liten grad merker
konkurransen fra private
selgere.

Administrerende direktar i Ame M.
Stobakk i Norges TakseringsFor-
bund ville aldri ha solgt egen bolig
uten megler.

— Jeg har stor tiltro til at eien-
domsmeglere har den kompetan-
sen som skal til for & f& best mulig
pris i markedet. Jeg er ogsa engs-
telig for den risiko-eksponering jeg
vil kunne f& som boligselger, uten a
fa profesjonell hjelp, Stobakk.




